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Cómo estimular la creatividad y la innovación en emprendedores Wilson Araque Jaramillo Economista; Director del Área de Gestión y Coordinador del Observatorio de la PyME de la Universidad Andina Simón Bolívar
 
 Marsh Fisher : “la verdadera herramienta para los negocios de esta época es sin duda, la creatividad. Las empresas que desarrollen ideas nuevas y originales, saldrán adelante. Las que imiten, están condenadas a competir en ambientes agresivos, de mucha competencia y baja rentabilidad”.
 
 Ciclo del emprendimiento
 
 Etapa 1: Motivación para el emprendimiento
 
 Etapa 2: Estímulo de la creatividad y la identificación de oportunidades de negocio
 
 Etapa 5: Puesta en marcha del emprendimiento
 
 Etapa 3: Planificación del emprendimiento
 
 Etapa 4: Financiamiento del emprendimiento
 
 Fuente: Araque, Wilson. Perfil del emprendedor ecuatoriano. 2009
 
 ¿Qué es emprender? 
 
 Según el diccionario Pequeño Larousse: “empezar, comenzar, iniciar algo”
 
 
 
 Según la Real Academia Española (RAE): “acometer y comenzar una obra, un negocio, un empeño, especialmente si encierran dificultad o peligro”.
 
 
 
 Según J. M. Rosenberg en su diccionario de administración y finanzas: “realizar algo asumiendo un riesgo”
 
 Definición personal: emprender es una acción que convierte una idea en hechos reales generadores de efectos positivos tanto para el emprendedor como para el resto de la sociedad
 
 Creatividad e innovación (C&I) aplicada a la creación de empresas   
 
 
 
 
 
 
 
 Dos conceptos que van por la misma vía. Son la esencia del acto emprendor. Acto emprendedor es la sumatoria de ideas (creatividad) y de acciones orientadas a convertir una idea en hechos reales (innovación). Para que la (C&I) se convierta en oportunidades de negocio (ON); debe estar relacionada con una necesidad insatisfecha (NI) presente en el mercado. Frase popular: “la necesidad es la madre de la creatividad”.
 
 ON = (NI) + (C&I)
 
 Ámbitos a trabajar a la hora de identificar oportunidades de negocios 
 
 Identificación de necesidades insatisfechas es el ámbito de la inteligencia de mercado.  Identificación del satisfactor de la necesidad – bien y/o servicio- es el ámbito de la creatividad e innovación.
 
 ON = (NI) + (Bien y/o servicio)  Ejemplo: control de la velocidad en carreteras y empresa de monitoreo satelital 
 
 Identificación de necesidades insatisfechas 
 
 El primer paso de la creación de una ON es la identificación de una necesidad que aún no está siendo satisfecha en el mercado que queremos ingresar; esta necesidad o demanda insatisfecha se da por dos razones:  Por cantidad: demanda mayor a la oferta o simplemente no existe ningún oferente.  Por calidad: los compradores actuales no están satisfechos con los productos que encuentran en el mercado.
 
 Modelo de los círculos progresivos y la identificación de NI 5) Demás miembros de la sociedad 4) Vecinos de barrio
 
 Tendencias mundiales de la economía
 
 Para recordar: Para iniciar un negocio se requiere: -saber hacer el producto - tener una cartera base de clientes
 
 1) Familiares, 2) Amigos,
 
 Tendencias nacionales de la economía
 
 3) Compañeros de trabajo Este modelo ayuda a identificar (NI) y a construir, luego, la cartera base de clientes
 
 Estimuladores para despertar la creatividad  
 
 
 
 Dos premisas: 1) El ser humano por naturaleza es creativo; su potencial creativo se despierta dependiendo de las condiciones del entorno en que se desenvuelve. 2) Las ideas no vienen solas, hay que buscarlas; de ahí la necesidad de la aplicar “estimuladores”.
 
 Estimuladores para despertar la creatividad 
 
 La base de la selección y aplicación de estimuladores de la creatividad es “el pensamiento por asociación”
 
 Estimuladores para despertar la creatividad    
 
 Escoger el estimulador de ideas el punto de partida:
 
 el pronunciamiento de palabras diversas, fotografías, conferencias de expertos presentes en seminarios, foros, mesas de análisis, etc.  un video,  un viaje con fines de investigación de oportunidades,  visita a otras empresas,  asistencia a ferias de negocios,  visita a un centro comercial,  la navegación en internet,  etc.
 
 ¿De quién depende el estímulo de la creatividad e innovación?  Del
 
 propio ser humano; ¿podemos ser creativos cada uno de nosotros?.  De los actores del entorno en que se desenvuelve; empezando por el medio ambiente familiar y el sistema educativo que lo acompaña a lo largo de su vida.
 
 La importancia del perfil del emprendedor Triángulo invertido Proyecto
 
 Capital
 
 Emprendedor
 
 Fuente: Freire, Andy. Pasión por emprender. Edit. Norma. Colombia. 2007.
 
 Información: universidades y gobiernos locales
 
 Clima de negocios
 
 Financiamiento “especializado”: banca desarrollo Y banca privada
 
 Ciclo del emprendimiento:
 
 Clima de negocios
 
 Entorno y el impulso al ciclo del emprendimiento
 
 a) motivación, b) Creatividad e identificación oportunidades de negocios, c) Planificación, d) Financiamiento, e) Apoyo a la puesta en marcha
 
 Clima de negocios
 
 Formación “antes y después”: Entorno y actitudinal y el impulso al aptitudinal: ciclo del emprendimiento educación básica y universidades
 
 Contactos [email protected]  www.uasb.edu.ec  www.uasb.edu.ec/observatoriodelapyme 
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