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Ejercicio: Un esfuerzo en el campo del marketing se logra mediante la contratación de vendedores que son el motor que im
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Ejercicio: Un esfuerzo en el campo del marketing se logra mediante la contratación de vendedores que son el motor que impulsa el crecimiento de ventas. El ritmo de contratación de vendedores (SH) es la cantidad de vendedores contratados por mes, que ajusta al número real de vendedores (S) a la plantilla de vendedores deseada (DS), mediante la comparación del número real y del número deseado de vendedores. El tiempo necesario para corregir esta discrepancia es el tiempo de ajuste de la plantilla de vendedores (SAT) que se expresa en meses. El número de pedidos recibidos (OB, unidades por mes), depende del número de vendedores (S) y de la eficacia de ventas (SE), que se define como las unidades del producto vendidas cada mes por cada vendedor. El presupuesto (B) para los gastos mensuales de los vendedores se calcula multiplicando los pedidos (OB) por el ratio de ingreso de ventas (RS), que son los dólares por unidad que se asignan al coste de ventas. La plantilla de vendedores deseada (DS) varía y se determina dividiendo el presupuesto mensual (B) por el sueldo medio del vendedor (SS). En otras palabras, la plantilla de vendedores deseada es el número que se puede justificar por el ritmo actual de nuevos pedidos.
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